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Doelstellingen INTENSE
INTernational ENtrepreneurship Skills Europe

• Gemeenschappelijk onderwijs voor 
Internationalisering van het MKB

• Innovatief onderwijs, verbetering 
kwaliteit en relevantie.

• Europees Netwerk van Hogescholen, 
Nationale instituties en MKB.

• Mobiliteit verbeteren van studenten en 
medewerkers hogescholen

• Versterken kennisdriehoek onderwijs, 
onderzoek en innovatie (EU prioriteiten 
agenda)



Project MKB internationalisering

• MKB komt met internationalisering vraag.

• Studenten team doet Internationalisering scan bij bedrijf. 
Onderzoeken motieven en ‘readiness for internationalisation’.

• Globaal markt, concurrentie en industrie analyse. Bepaling 
internationaliseringsstrategie

• Advies market entry, marketing plan, business plan, strategic
partnerships

• Maar ook opportunity seeking, ideation.
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Product ideation x x

Business model analysis x x

Competitor analysis x x x x x x

Industry analysis x

Market research x x x x x x

Find location x

Find partners x x

Sales & Distribution channels x

Customer 

analysis/segmentation/discovery
x x x

Market entry plan x

Internationalisation plan x

Website/online sales/soc. Media plan x

Outsource activities/on location/ from

home?
x

Clients Expections: Students Outputs



Samenwerking Partner Universiteiten



voorbeelden opdrachtgevers

SnackFuture BV



Welke opdrachtgevers?

Netherlands 29

Germany 10

Portugal 6

Spain 3

France 3

Croatia 3

Belgium 2

Finland 1

Sudan 1

Singapore 1

Denmark 1

Switserland 1

China 1

UK 1

USA 1

Hungary 1

Kenya 1



Consulting Project Timeline
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Repeat? Evaluations 
Reflects, Improve & Implement



conclusies

• Goed platform om samenwerking met buitenlandse universiteiten te 
verdiepen

• Betere samenwerking met bedrijven, kennisuitwisseling, terugkerende 
klanten

• Innovatie curriculum, studenten dichter bij beroepspraktijk, skills based
(HILL model, Dochy & Segers, 2018) (Koenen et al., 2015)

• Uitdaging managen uitbreidend netwerk

• Match tussen opleiding leerdoelen en variëteit aan bedrijfsopdrachten

• Toenemend interdisciplinair werken
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